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Wptyw pozycjonowania na sprzedaz w
sklepie internetowym
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Pozycjonowanie sklepu internetowego ma kluczowe znaczenie w zakresie jego widocznosci
w sieci, a tym samym dotarcia do grupy docelowej, jakg sg obecni oraz przyszli klienci.
Pozycjonowanie sklepu internetowego zwieksza tez ruch organiczny, co wptywa na
sprzedaz i jest uwazane za najskuteczniejszg metodg promowania i reklamy w sieci. Jak
zatem osiggac wieksze przychody poprzez obecnos¢ w czotéwce wyszukiwan Google w
zakresie fraz najczesciej wpisywanych przez klientéw oraz jak pozycjonowac sklep
internetowy, niezaleznie od branzy?

Pozycjonowanie sklepu internetowego a zwiekszenie sprzedazy

Skuteczne pozycjonowanie ma wptyw na zwiekszenie sprzedazy, jednak istotne znaczenie ma to, aby teksty dawaty
mozliwos¢ wzbogacenia strony o stowa kluczowe, ktére najczesciej wpisywane sg w wyszukiwarke Google. Nie da
sie dobrze pozycjonowac sklepu bez odpowiednich fraz, dlatego tak istotne znaczenie majg rozbudowane opisy
produktéw, kategorii produktowych, a takze blogi, poradniki oraz inne elementy contentu, znajdujgce sie w sklepie
internetowym oraz na innych, powigzanych z nimi stronach.

Inng, wazng kwestig jest linkowanie do wartosciowych stron, co odgrywa istotng role w pozyskiwaniu linkow
przychodzacych. Bardzo wazne sg zwtaszcza linki zamieszczone na portalach i blogach powigzanych tematycznie,
ktére moga miec takg samga lub podobng grupe docelowa klientow.

Wptyw na sprzedaz w sklepie internetowym ma takze regularne rozbudowywanie tresci strony internetowej, co
wptywa pozytywnie na pozycjonowanie. W praktyce istotne znaczenie ma nie tylko tworzenie dtugich i ciekawych
opiséw produktow, ale tez prowadzenie dodatkowego bloga lub poradnika, ktéry zainteresuje klientéw i sprawi, ze
bedga chetnie wracac na strone. Jednocze$nie bedzie ona tez stanowita miejsce, w ktérym docelowo regularnie
bedzie pojawiata sie nowa tres¢, o ciekawej wartosci merytoryczne;j.

Jesli zalezy nam na zwiekszeniu sprzedazy, ale w sklepie internetowym posiadamy tysigce produktow, to stworzenie
bogatych opiséw moze by¢ czasochtonne. Na poczatek warto zatem wybrac kilka, najwazniejszych produktéw, np.
tych, ktére sg najchetniej wybierane przez klientéw lub tez cieszg sie popularnoscig w danej branzy. W praktyce o
wiele fatwiej jest bowiem pracowac nad zwiekszeniem sprzedazy np. pieciu 5 lub dziesieciu produktéw niz nad
catym asortymentem sklepu. Warto tez rozbudowywac opisy tych wtasnie produktéw do objetosci ponad 2 tys.
znakow i wiecej. Wazne, aby zawieraty one tresci uzyteczne dla klientdéw - czyli np. sposoby uzycia danych
produktéw czy materiatow, a takze ciekawe informacje na temat pomystéw na ich wykorzystanie i korzysci dla
klienta.

Pozycjonowanie sklepu internetowego a zwiekszenie ruchu organicznego w sieci

Ruch w sklepie internetowym ma kluczowe znaczenie w zakresie wzrostu sprzedazy. Aby sklep mdgt sie rozwijac i
przynosi¢ coraz wieksze zyski konieczne jest generowanie ruchu oraz pozyskiwanie nowych klientéw. Do tego
wiasnie stuzg dziatania marketingowe w branzy e-commerce, kt6rych celem jest dotarcie do grupy docelowej w sieci
oraz pozyskanie nowych klientéw. Dzieki temu zwieksza sie liczba odwiedzin w sklepie internetowym, a to wptywa
na ruch organiczny. Google oferuje wiele narzedzi do zwiekszenia ruchu na stronie internetowej, ktore wptywaja
takze na poprawe widocznosci w wynikach wyszukiwania. Jednym z nich jest pozycjonowanie sklepu
internetowego, ktére wptywa na dotarcie do nowych klientéw zainteresowanych ofertg sklepu.
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Zwiekszenie ruchu w sklepie poprzez pozycjonowanie SEO to najczesciej stosowana, ale tez bardzo pracochtonna
metoda, by zwiekszy¢ ruch. Oznacza optymalizacje strony internetowej pod katem silnika wyszukiwarek i czesto
jest wykonywana samodzielnie przez wiascicieli czy pracownikéw sklepu internetowego lub tez zlecana osobom,
lub firmom zewnetrznym. W sytuacji kiedy pracownicy w sklepie nie potrafig samodzielnie zoptymalizowac strony
pod katem SEO - warto wybrac¢ do tego odpowiedniego partnera biznesowego, jakim jest agencja SEO.
Profesjonalni pracownicy zadbajg o optymalizacje pod kgtem SEO, co wptynie na uzyskanie ruchu wsréd nowych
klientéw korzystajgcych z wyszukiwarki, a dla sklepu stworzy mozliwos¢ zbudowania wiarygodnosci poprzez
wysoka pozycje strony w wyszukiwarce Google. Istotne znaczenie ma tutaj tzw. TOP 10 wynikéw wyszukiwania,
czyli trafienie na pierwszg strone wyszukiwarki po wpisaniu danych stéw kluczowych. Ujmujac to bardzo ogdinie:
dzieki optymalizacji SEO sklep internetowy ma szanse trafi¢ na widoczne miejsce w wyszukiwarce w odpowiedzi na
zapytania uzytkownikow i znajdujgce sie w nim stowa kluczowe. Odbywa sie to dzieki przejrzystej i uporzadkowanej
strukturze tresci, ale warto zaznaczy(¢ tez, ze proces ten jest dtugofalowy. Poprawa ilosci ruchu pochodzacego z
wynikéw wyszukiwarek Google wymaga czasu oraz regularnych dziatan specjalisty. Dodatkowg kwestig jest rowniez
jakosc¢ ruchu, ktoéry uzyskujemy dzieki pozycjonowaniu stron internetowych. To wszystko sprawia, ze dziatania
zwigzane z regularnym pozycjonowaniem dajg mozliwos¢ trwatej poprawy widocznosci wynikdw wyszukiwania, ale
nalezy pamietac, ze jest to proces wieloetapowy:

e W pierwszej kolejnosci obejmuje on badanie oraz wybranie odpowiednich stéw kluczowych do optymalizacji
strony internetowe;j;

e Nastepnie istotne jest zwiekszenie predkosci fadowania strony, co wptywa na komfort korzystania przez nig
dla uzytkownikow i czesto jest kluczowe jesli chodzi o pozostanie przez internaute na danej stronie lub
opuszczenie jej;

e Kluczowg kwestig odgrywa réwniez dostosowanie sklepu internetowego do dziatania urzadzen mobilnych
oraz zabezpieczenie go certyfikatem SSL;

e Na pozycjonowanie sklepu internetowego i zwiekszenie ruchu organicznego wptywa rowniez stworzenie sieci
powigzan ze strong - w postaci link building - czyli linkowania do mediéw spotecznosciowych.

Z uwagi na wskazane wyzej kwestie mozna wskaza¢, ze pozycjonowanie SEO w zakresie zwiekszenia ruchu
organicznego w sieci to zespot kompleksowych dziatan, ktore powinny by¢ wykonywane regularnie, aby mozliwe
byty efekty w postaci zwiekszonego ruchu. Warto tez doda¢, ze na pierwsze wyniki trzeba poczekac i sg one
widoczne dopiero po pewnym czasie od wdrozenia rozwigzan z zakresu poprawy widocznosci pozycjonowania
sklepu internetowego. W praktyce, po wprowadzeniu zmian w tresci oraz w strukturze samej strony, mozemy
nawet dopiero po kilku miesigcach zobaczy¢ pierwsze efekty. W przypadku sklepu internetowego wiele zalezy tutaj
od konkurencji w branzy, a takze popularnosci fraz kluczowych, ktérych uzywamy do pozycjonowania strony i
innych kwestii, takich jak np. regularnos¢ publikowania artykutdéw i contentu na stronie, wewnetrzne linkowanie,
interfejs, funkcjonalnos¢ samego wygladu itp. Zawsze jednak mozliwos¢ fatwego wyszukiwania produktéw ze
sklepu w wyszukiwarce Google znaczgco wptywa na ruch organiczny i poprawia widocznosci samej strony oraz
podnosi zaufanie klientéw do sklepu. Dlatego wykorzystuje sie narzedzia, takie jak np. planer stéw kluczowych -
Google AdWords Keyword Planner, co ma istotne znaczenie w zakresie trafienia do tzw. TOP 10 w wyszukiwarce
Google i tworzenia tresci zgodnej z obowigzujgcymi zasadami SEO.

Artykut sponsorowany



	Wpływ pozycjonowania na sprzedaż w sklepie internetowym
	Pozycjonowanie sklepu internetowego a zwiększenie sprzedaży
	Pozycjonowanie sklepu internetowego a zwiększenie ruchu organicznego w sieci


